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EDITORIAL

E com inovaco que teremos acdo e crescimento

Nao tenho medo de errar ao dizer
que serd através da inovagdo que a
Associagao Comercial e de Inovagao
de Marilia passard a ter mais agdo e
proporcionard um maior crescimento, na
busca por melhores condi¢des a oferecer
aos associados. Quando comegamos
esta empresa, o Connect Ambiente de
Inovagdo hd dois anos, faziamos ideia
do quanto poderiamos crescer. Hoje
aumentamos esta possibilidade ao
passar a conviver com essa filosofia de
inovagao. A associagdo comercial hoje
tem condicbes de atender a empresa
que nasceu recentemente, ajudd-la no
crescimento, no fortalecimento e na
expansdo. Cuidamos de empresas na
concepgao, ou seja, antes do nascimento.

Reconhego que pode parecer algo
muito estranho para quem estd no varejo
em geral. Mas pesquisas apontam que
muitas empresas nascem com problemas,
vicios, habitos e necessidades financeiras,
nao conseguindo se manter, e quando
conseguem, na maioria dos casos ¢
através de comportamentos inadequados
e se mantém por um periodo, mas
acabam sucumbindo. A proposta do
Connect Ambiente de Inovagio ¢é
acompanhar o nascimento de uma
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empresa ainda no pensamento. Ajudar o
empresdrio ainda no desejo, na ideagdo
e no sonho de ter uma empresa. A partir
do momento que passamos a ajuda-lo,
ainda neste processo inicial, as chances
de sucesso sdo maiores. Porém, existe
uma série de fatores neste caminho que
influenciardo até a criagdo da empresa
em si. Ndo é uma tarefa facil, e o tempo é
0 nosso maior adversario.

As empresas de tecnologia levam
enorme vantagem neste  processo,
porém, a ideia da associagdo comercial
¢é assessorar todo e qualquer tipo de
empresa. Por vivermos numa era
tecnolégica, neste momento, essas
empresas serdo as mais emergentes,
mas ndo vamos deixar de assessorar
aquelas que sdo mais fisicas, e que ainda
contam com uma prestagio de servico ou
venda de um produto em si, nos moldes
tradicionais. Temos parceiros dos mais
variados, para todo e qualquer tipo de
necessidade empresarial, e se por ventura
ndo tivermos, temos como encontrar,
sempre pensando no empreendedor.

A edigio de nossa revista deste
més é dedicada a inovagdo de base
tecnologica. Apresentamos uma série de
acdes que a associagdo comercial vem
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desenvolvendo, principalmente com a
presenga de Camila Farani que é um dos
expoentes nesta area, se encantou com o
nosso proposito e passou a fazer parte da
Connect Aceleradora como socia. Com a
presenga dela, ndo tenho a menor duvida
de que as chances de sucesso de nossa
entidadee, consequentemente, dosnossos
associados, crescerao enormemente.
Além do nome, da experiéncia,
do potencial e principalmente da
sensibilidade empreendedora que ela
detém, acredito que muito em breve o
nosso Ambiente de Inovag¢do estard em
posi¢do de lideranca no universo de
investimentos em startups, afinal, com
Camila Farani junto conosco teremos um
grande diferencial constituido, diante da
experiéncia dela neste contexto. Foi um
grande feito. Uma grande conquista para
nods, e queremos que todos a conhecam
um pouco mais nesta edigio da nossa
revista.
Boa leitura.
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AMBIENTE
DE INOVAGAO

Ideia cresceu aos poucos
tde forma consolidada

ano de 2020 é um marco para a Associagdo

Comercial e de Inovagdo de Marilia. Nao

pelo fato de ter que enfrentar a pandemia

do Covid-19 de frente, com o fechamento
compulsério do comércio e uma série de desafios. Mas
também, pela oportunidade de comecar a pensar em algo
além das fronteiras. Através das missdes empresariais
internacionais criadas, a diretoria foi se conscientizando
de forma consolidada da importancia de se entrar no
universo das startups, tanto que caracterizou a sede da
entidade, naquela oportunidade, ao refor¢ar a ideia sobre
a inovagdo no proprio espago fisico. Passou a atrair as
chamadas startups com a criagdo de conselhos, e depois
em fevereiro de 2022, a mudanca do nome da entidade,
apds 38 anos, deixando de constar o “Industrial’, passando
para o de “Inovagdo’, mas sem perder a simbologia do
“Acim”, como abreviatura do nome.

Na reunido de diretoria no més de setembro de 2021,
integrantes da entdo executiva da Associagio Comercial
e Industrial de Marilia conversaram por um bom tempo
a respeito da criacdo de uma aceleradora de startups na
sede da instituicdo. “Foi um processo de conscientizagdo
gradativo’, recorda Carlos Francisco Bitencourt Jorge,
que na época era o vice-presidente da diretoria, e que
foi percebendo o fato de que os demais diretores safam
mais bem informados sobre o assunto e mais seguros
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na ideia de assessorar empresas que tenham boas ideias
sobre servigos ou produtos, no conceito “Ambiente de
Inovagdo’, dentro da drea tecnoldgica. “Normalmente,
incubadoras buscam apoiar pequenas empresas e projetos
em fase inicial”, comegou a explicar de forma conceitual.
“Aceleradoras investem recursos (podendo ser financeiros
ou ndo) com objetivo de ganho de escala, enquanto
incubadoras geralmente oferecem infraestrutura, suporte
gerencial e capacitagdes para a consolidagdo destas
empresas’, falou ao esclarecer a divida de alguns entre
aceleradoras e incubadoras de empresas. “Aceleragdo
¢ um termo que vem sendo utilizado para descrever o
processo de investimento e desenvolvimento em novos
modelos de negocio”, falou. “Em todo o mundo as
metodologias de aceleracdo comegaram com a utilizagdo
de empreendedores experientes, chamados de mentores,
para catalisar o aprendizado de empreendedores iniciantes
ndo s6 indicando os caminhos, como se tornando sécios
destes negdcios”, disse ao viver de perto esta experiéncia
nos ambientes académicos e empresariais.

Desde aquela época nas reunides de diretoria se
fala sobre o assunto e também os termos cada vez
mais diferentes e em inglés, sendo preciso esclarecer,
por exemplo, que startup é uma empresa jovem com
um modelo de negdcios repetivel e escaldvel, em um
cendario de incertezas e solu¢des a serem desenvolvidas.
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“Embora nao se limite apenas a negdcios digitais, uma
startup necessita de inovac¢éo para nio ser considerada
uma empresa de modelo tradicional”, argumentou
ao estudar muito bem o tema, e considerar ser uma
excelente forma da associagdo comercial estimular o
empreendedorismo de forma moderna e atual. “Um
modelo de negdcio é a forma como a empresa gera
valor para os clientes”, conceituou ao ser favoravel a
iniciativa da associa¢do comercial.

No més de outubro de 2021 a associagdo comercial,
através do Ambiente de Inovagdo Connect, criou também
a Connect Aceleradora, atualmente uma empresa S/A de
“capital fechado” que se fundamenta em um fundo de
investimentos coletivo. A missao é selecionar e desenvolver
startups com potencial de crescimento exponencial e
ganho de escala, apoiando o desenvolvimento dela, dessa
forma, a entidade passou a oferecer a¢des de participagdo
no mercado. “Ao investir na Connect Aceleradora S/A,
o associado passa a ser dono de uma parte de vérias
empresas de tecnologia e sem preocupagio, uma vez
que o processo de busca e selegio das melhores ideias
sdo realizados pela Connect Aceleradora, com uma
metodologia e atuacdo com pessoal especializado’, disse
Carlos Francisco Bitencourt Jorge, responsavel pela
estrutura¢do do ambiente de inova¢io na entidade desde
o comego. De acordo com ele os associados da associagdo
comercial podem fazer parte desse fundo coletivo com
condi¢oes diferenciadas para a aquisicdo de ag¢des da
Connect Aceleradora S/A. “A associagdo comercial ja
adquiriu 65% das agdes deste fundo em conjunto com
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Mentores avaliam as startups candidatas a participa¢do no programa de acelerag¢éo da Connect Aceleradora S/A.

outros empresarios de Marilia e regido que enxergam o
potencial de ganhos que o investimento em tecnologia
pode trazer”, falou ao abrir mais esta oportunidade.

Segundo o superintendente da Associagdo Comercial
e de Inovacio de Marilia e diretor financeiro do
Connect Ambiente de Inovagdo, José Augusto Gomes,
a Connect Incubadora foi criada para que seja possivel
desenvolver uma boa ideia de negdcio e transforma-
la em realidade. “Com a Connect Incubadora a
associagdo comercial passa a oferecer qualificagio,
orientacdo profissional e acompanhamento em um
ambiente virtual, dindmico e inovador, incentivando o
empreendedorismo, possibilitando o acesso a diferentes
servigos e oportunidades”, falou ao detalhar, ainda, que a
Connect Aceleradora S/A, sendo uma empresa dentro da
associagdo comercial, seleciona no mercado e desenvolve
as melhores startups com “MVP” (sigla para Produto
Minimo Viavel em inglés), disponibilizando recursos
como: infraestrutura, marketing, juridico, contéabil,
vendas, captagdo de recursos e acesso ao ecossistema de
inovagdo. “Ainda temos o Connect Instituto de Pesquisa
e Extensio “Filomena Ottaiano Losasso’, que é uma
entidade sem fins lucrativos, criada para buscar recursos
financeiros para fomentar inovagao nas empresas, com o
apoio de pesquisadores, de alto nivel, de institui¢cdes de
ensino superior e membros da sociedade civil organizada’,
falou José Augusto Gomes sobre a forma de atuacio,
composi¢io e desenvolvimento das trés empresas criadas:
Connect Aceleradora, Connect Incubadora e Connect
Instituto de Pesquisa.
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Ambiente de
funciona dentro da Associagdo Comercial e

Connect Inovagdo que
de Inovagdo de Marilia é formado por trés
empresas criadas para realizarem trabalhos

distintos, como sdo os casos da: Connect Incubadora, a

Connect Aceleradora e a Connect Instituto de Pesquisa. “A

Associagdo Comercial contempla tudo isso”, disse Carlos

Francisco Bitencourt Jorge que reconhece a complexidade

do assunto, em uma drea ainda inovadora em todos os

aspectos. “E preciso elevar a visio empreendedora para
compreender tudo isso, que é novo para muita gente’,
avisa ao saber muito bem o papel de cada uma delas
dentro do processo das organizagdes, principalmente nas
areas que atuam. “Sdo fungoes especificas, necessarias

e que se complementam’, falou ao dizer que a Connect

Aceleradora S/A, da Associagdo Comercial e de Inovagédo

de Marilia, recebe as startups interessadas, ao analisar

o MVP (Produto Minimo Vidvel) e os requisitos

necessarios para que as startups aprovadas cumpram

as agdes propostas e metas definidas pelo programa de
aceleracio. “E o comeco de todo o processo’, disse.

A Connect Incubadora, como o proprio nome induz,
¢ a etapa em que o potencial empreendimento terd apoio

e conhecimento técnico e de gestdo para comecar a sair

da ideia e do papel e passar a pratica. “Oferecemos uma
condi¢do e um prazo para que isso acontega’, explicou
Carlos Francisco Bitencourt Jorge, autor do livro “Gestdo
do conhecimento e inteligéncia competitiva’, pela editora
Saint Paul, em 2022. “Estamos falando em ambiente
tecnolodgico, ou seja, nada que exija muito espago fisico ou
equipe numerosa’, pontuou ao ter dezenas de empresas
ja instaladas no ambiente proporcionado pela associagdo
comercial mariliense. “Nessa etapa a empresa é chamada
de “incubada’, mas passa a ter foco no desenvolvimento
da ideia principal, recebendo orientacdes mais de gestdo e
administracdo da empresa em si’, falou o atual presidente
da associagdo comercial.

A Connect Aceleradora S/A existe para dar o suporte
mais financeiro para que a ideia inicial atinja os objetivos
mais rapidamente. Sdo poucas as que conseguem chegar
nesta fase, pois precisam estar bem desenvolvidas e quase
que em funcionamento normal, e ter um negdcio viavel
e rentavel. “Depois de estruturado o empreendimento ¢é
preciso haver o investimento”, explicou de forma simples,
como acontece, também em empresas fisicas do varejo. “E
neste momento que comec¢amos a colocar alguns filtros,
na selecdo de empresas viaveis e dentro da necessidade
do mercado”, comentou ao incluir o Connect Instituto de

Mentores do Connect orientam projetos incubados.
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Pesquisa no antes, durante e depois do empreendimento
em atividade, se preciso for. “Sendo um negécio atrativo,

nossos pesquisadores vdo buscar financiamentos

governamentais para ajudar na viabilizacdo’, disse José

Augusto Gomes, superintendente da associagdo comercial
de Marilia e diretor financeiro do Connect Ambiente de
Inovagao. “Pode acontecer de se conseguir uma verba
governamental e fortalecer o projeto”, disse o dirigente
de Marilia. “O Connect Instituto de Pesquisa ndo é para
fazer pesquisa de mercado, de tendéncia ou conceito’,
esclareceu. “E buscar capital, geralmente a fundo perdido,

a ser colocado no negdcio’, diferenciou.
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Neste periodo de funcionamento o Connect
Ambiente de
mariliense ja conta com 108 projetos incubados, além

Inovagdo da associacio comercial
de ja ter realizado 106 "pitchs" (apresentagdo dos planos
de negocios), e estd com uma startup em processo de
aceleragdo. O Instituto de Pesquisa conta com dezenas
de pesquisadores das quatro dreas do conhecimento:
saude, humanas, exatas e agronegdcios. “Sio numeros
animadores pela complexidade do trabalho”, disse o
presidente do ambiente de inovacdo da associagdo
comercial que estd permanentemente em busca de bons
projetos empreendedores.

r.'.
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om a criagdo do Connect Ambiente de
Inovagdo da Associagdo Comercial e de
Inovagdo de Marilia, sdo varias as agdes que se
fazem necessdrias para movimentar o pessoal
no sentido de buscar novas empresas de tecnologia
interessadas em incubagdo, aceleragao e pesquisa. Dentre
as atividades existentes, tem o chamado "hackathon",
que nada mais é do que uma maratona disputada entre
equipes multidisciplinares, realizada com o objetivo de
idealizar, desenvolver e apresentar ideias e a¢des que
podem resolver problemas reais de empresas e pessoas.
“Estas solucdes podem se tornar produtos, servicos ou
até mesmo uma startup conosco’, disse Carlos Francisco
Bitencourt Jorge, presidente do Connect Ambiente de
Inovagdo da associagdo comercial mariliense. “Esses
eventos estdo relacionados a inovagio e tecnologia e, por
esses motivos, contam com profissionais de diversas areas
que usam a criatividade e a habilidade de trabalhar em
equipe para encontrar as melhores solugdes."
Neste dois anos de atividades o Connect Ambiente
de Inovagdo realizou cinco edigbes de "hackathons",

A SUA HORA CHEGOU!
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envolvendo 19 empresas desafiadoras, com um total de
2.291 participantes, 187 mentores, 253 propostas, 104
participantes premiados, 190 mil reais em prémios, com
60 horas de evento no total. A primeira edi¢ao foi dedicada
ao setor “AgroVet”, enquanto que o segundo foi na drea de
exatas. A terceira edi¢do foi para a drea de humanas e a
quarta paraa saude. A quinta e tltima edi¢do realizada, até
entdo, foi para o setor “AgroTech”. “A Unimar tem sido a
nossa principal parceira na realizagdo destes "hackathons"
em virtude da infraestrutura existente para acomodar
tanta gente em um fim de semana, além do Sicoob Paulista,
que colaborou em todas as edi¢des”, destacou o presidente
da associagdo comercial e do Connect Ambiente de
Inovagdo. “Foram aproximadamente 30 empresas que
patrocinaram os eventos que realizamos, neste periodo,
que premiou as melhores propostas com valores em
dinheiro consideraveis’, destacou Carlos Francisco
Bitencourt Jorge, ao acrescentar, que, além do valor em
dinheiro de quase R$ 10 mil para a equipe em primeiro
lugar, os participantes premiados conseguiram bolsas de

estudos de pds-graduagdo. “Para nds o conhecimento

JN
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tem um valor diferenciado, também’, frisou. “Os cinco
melhores classificados ganham prémios”, disse ao ter
valor em dinheiro até a terceira classifica¢ao. “O valor em
dinheiro normalmente ¢ dividido entre os integrantes do
grupo, enquanto que as bolsas sdo individuais para cada
integrante da equipe’, falou.

Outro movimento que passa a fazer parte do ambiente
empresarial é o chamado "pitch" quando sdo apresentadas
as ideias de forma direta e curta, com o objetivo de
vender a ideia da startup para um possivel investidor.
“Neste momento ¢é importante ressaltar os aspectos
mais importantes do negécio’, apontou Carlos Francisco
Bitencourt Jorge que considera esta atividade bastante
interessante, por ser o nascedouro da ideia que pode ser
vidvel ou ndo. “Normalmente esse pessoal ¢ timido, quem
mexe com tecnologia, e nessas horas a gente se surpreende
positivamente com o comportamento de algumas pessoas’,
disse o dirigente que é professor universitario e trabalha
com jovens e adultos ha muitos anos na area de ensino.
“Existem outros tipos de "pitch", mas o que destacamos é
o de vendas’, falou ao reforcar a importancia de se vender

Associacao Comercial e de Inovagao de Marilia

a ideia e convencer o possivel investidor. “Chega a ser
exaustivo, pois sdo ideias, proposta e formas de apresentacgdo
uma diferente da outra, e todas com riqueza de detalhes’,
completou o superintendente da associagdo comercial e
diretor financeiro do Connect Ambiente de Inovagio, José
Augusto Gomes, que participou de varios "pitch".

Para este ano de 2024 esta prevista a realizagdo de
mais um "hackathon" no segundo semestre, que agregara
diferentes areas de conhecimento. “Ja realizamos 106
"pitchs" e é uma organizagio um tanto que complexa,
por isso estamos procurando realizar de um a dois por
ano, apenas’, falou o dirigente da associagdo comercial
ao lembrar da participa¢ao de diversos interessados de
outras partes do Pais, inclusive. “Embora haja startups
candidatas de Marilia e regido, nosso modelo tem se
destacado e sendo procurado por empresas de todas as
regides do Brasil”, reconhece Carlos Francisco Bitencourt
Jorge ao colocar o endereco eletronico do Connect
Ambiente de Inovagdo, da associagdo comercial de
Marilia, a disposi¢do para mais informagdes: https://
connectinovacao.com.br/




ENTREVISTA

Camila Farani, socia do Gonnect
Ambiente de Inovacao fala sobre
investimento em startups

mais recente socia do Connect Ambiente
de Inovagdo, da Associagdo Comercial e de
Inovagdo de Marilia, Camila Farani, mostra
nesta entrevista o que pensa e como enxerga
o empreendedorismo, com foco no universo das startups.
Reconhecida pela Association for Private Capital
Investment in Latin America (Lavca), como uma das
principais investidoras da

América Latina, investiu
mais de 42 milhdes
individualmente
e com co-
investidores em
startups
e seu

ecossistema movimenta mais de R$ 6,2 bilhdes por ano,
além de empregar mais de 15 mil pessoas através das
empresas nas quais é socia. Fez parte do Shark Tank
Brasil desde sua 1* temporada e ¢ membro do Conselho
de Administragdo do PicPay e de Marketing e Growth da
NuvemShop.

Camila Farani é fundadora do Grupo Farani, que
congrega EduTech, InvestTech, Brand Image e o Ela Vence,
plataforma de empoderamento de empreendedorismo
feminino que ja impactou mais de 500 mil mulheres.
Eleita empreendedora do Ano pela Isto é Dinheiro 2023 e
unica mulher bicampea como maior investidora anjo do
Brasil. Além disso, foi eleita a primeira mulher do Brasil
em Negocios pelo Ibest 2023. E Colunista da Forbes,
Estadao e MIT Technology Review, além de ter forte
presenca nas redes sociais, onde alcan¢a mais de 3 milhoes
de pessoas diariamente. Advogada com pds-graduagdo
em Marketing e especializagdes em growth, tecnologia e

startups em Stanford, MIT e Babson College.

1. Quais foram suas motiva¢des para se
tornar empreendedora? E para entrar para
o universo de investimento em startups?

Minha mée foi uma grande
inspiradora para a minha
vida e meu maior exemplo
de pessoa batalhadora,
que fez com que eu
me tornasse o que
sou, uma inquieta
resiliente. Perdi meu
pai bem cedo e ela se
viu tendo que sustentar
a nossa casa sozinha. Fomos
levados a empreender por necessidade.
Este foi o meu primeiro contato e foi a

partir disso que construi minha historia.
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Muitos anos depois, ap6s ter pedido para sair do Mundo
Verde, onde era sécia e diretora executiva, eu decidi
dar uma guinada na minha vida e me associei ao Gavea
Angels, um dos primeiros grupos de investimento anjo
do pais. A proposta do Geraldo
Neto, lider do grupo, era intrigante:
investir em startups com potencial
de multiplicar o investimento inicial

de 10 a 15 vezes em seis anos. Minha = “hi=

reacdo inicial foi de ceticismo. | =il
Acostumada com uma renda regular,
a ideia parecia arriscada. Contudo,
Geraldo me convenceu a participar de uma reunido onde
uma empreendedora apresentaria seu e-commerce de
cosméticos. O grupo era majoritariamente masculino
e precisava de uma perspectiva feminina para avaliar
o produto. Naquela reunido, entre 18 investidores, a
apresentacdo da empreendedora me deixou encantada.
Naquele momento, decidi que queria dedicar minha
vida ao investimento em novos negdécios. Hoje sou sdcia-
fundadora da G2 Capital, uma boutique de investimento
em startups etc. Sdo mais de 50 empresas como parte do

ecossistema Farani.

2. O que te motivou a se tornar sdcia do Connect
Ambiente de Inovag¢iao? Vocé enxergou algo de diferente
no Connect? Quais as suas perspectivas frente a essa
sociedade?

Minha decisdo de me tornar socia
do Connect Ambiente de Inovagio
de Marilia se baseou em vdrios Connect
fatores estratégicos, refletindo minha
crenga no potencial de inovagido
e empreendedorismo que espagos de contatos
como o Connect podem desbloquear, no
especialmente em regides fora dos
grandes centros urbanos. Principais
fatores: Motivagdo e diferenciacio:
a principal motivagdo veio da
compreensdo de que o Connect nido é apenas um
espaco fisico de inovagdo, mas um ecossistema vibrante
que promove a conexdo entre startups, investidores,
empresas e academia. O diferencial que vi no Connect
foi sua abordagem holistica ao fomento da inovagio
e ao desenvolvimento de negocios sustentaveis. Ao
contrario de muitos ambientes de inova¢do, o Connect

\

parece estar profundamente integrado a comunidade

Associagao Comercial e de Inovagdo de Marilia

"o Connect ndo é apenas
um espac¢o fisico de inovacgéao, de
mas um ecossistema vibrante
promove
startups,

empresas e academia”

"Viso contribuir
nao
capital financeiro, mas também
com meu conhecimento, rede
e experiéncia
acompanhamento de

startups desde a fase inicial
até a maturidade.” sao
desenvolvimento econdmico e social.

local, promovendo uma cultura empreendedora que é
acessivel e inclusiva, o que é essencial para a inovagdo
verdadeira e de impacto. Além disso, a localizagdo em
Marilia, uma cidade ndo metropolitana, oferece um
terreno fértil para inovagdes que
atendam as necessidades especificas
comunidades  semelhantes,

potencialmente criando solugdes

oL Sl Sl replicdveis que podem  beneficiar
NSl outras dreas do Brasil e do mundo.
Essa perspectiva de impacto regional
e a possibilidade de escalabilidade
global foram fatores decisivos. Perspectivas frente a
sociedade: minhas perspectivas para essa parceria
sdo ambiciosas. Viso contribuir para o Connect nio
apenas com capital financeiro, mas também com meu
conhecimento, rede de contatos e experiéncia no
acompanhamento de startups desde a fase inicial até a
maturidade. Fomentar a inova¢io sustentavel: Trabalhar
para que o Connect se torne um modelo de inovagdo
sustentdvel, onde negocios ndo apenas prosperam
financeiramente, mas também contribuam positivamente
para a sociedade e meio ambiente. Expandir o alcance do
Connect: Ajudar na expansdo da influéncia do Connect,
atraindo mais investimentos e parcerias para trazer
novas oportunidades e conhecimentos para Marilia
e regido. Impacto social positivo: priorizar startups e
projetos que tenham o potencial de gerar um impacto
social significativo, especialmente aqueles que podem
melhorar a qualidade de vida nas
comunidades locais e

para o regionais.

apenas Acredito firmemente que o sucesso

com
do Connect Ambiente de Inovagio
reforcara a importancia de apoiar
ecossistemas de inovagio fora dos
grandes centros, demonstrando que
a inovagdo e o empreendedorismo
forgas

poderosas para o

3. Quais diferenciais vocé percebe no Connect quando
comparado a outras aceleradoras, principalmente

pensando nas startups em estagio inicial?

O Connect Ambiente de Inovagio se destaca
de outras aceleradoras por varios atributos unicos,
especialmente em seu suporte a startups em estagio
inicial. Esses diferenciais ndo apenas fortalecem o
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ecossistema empreendedor, mas também criam um
ambiente propicio para o desenvolvimento sustentavel de
novos negocios. Com destaque para: Foco Comunitério
e Regional: Diferente de muitas aceleradoras, o Connect
tem um forte compromisso com o desenvolvimento
econdmico e social da regido de Marilia. Isso se traduz
em uma abordagem mais personalizada e enraizada na
comunidade, que ndo apenas busca atrair inovagdes
tecnoldgicas, mas também fomentar um ecossistema
empreendedor vibrante e inclusivo. Suporte holistico
as Startups: O Connect oferece um leque de servigos e
recursos que vao além do capital financeiro, incluindo
mentorias, networking, acesso a espagos de coworking e
oportunidades de colabora¢do com institui¢des de ensino
e outras empresas. Esse suporte holistico é crucial para
startups em estagio inicial, que muitas vezes precisam
de mais do que apenas investimento para superar os
desafios do mercado. Adapta¢do as necessidades locais:
A capacidade do Connect de entender e adaptar-se as
necessidades especificas das startups regionais é um
diferencial significativo. Isso inclui o reconhecimento
das peculiaridades do mercado local, o que permite
a aceleradora oferecer um suporte mais eficaz e
personalizado. Promog¢io da inovagao aberta: O Connect
promove a inovag¢do aberta, incentivando a colaboragdo
entre startups, empresas estabelecidas, académicos e o

governo. Esse modelo de inovacdo ndo apenas acelera

Camila Farani participou por seis anos do reality show Shark Tank Brasil

CONECT

o desenvolvimento de novas solu¢cdes, mas também cria
um ambiente mais dindmico e interconectado. Inclusdo
e diversidade: O compromisso do Connect com a
inclusdo e diversidade é notavel, buscando ativamente
apoiar empreendedores de diferentes origens, géneros
e setores. Esse enfoque ndo sé é justo socialmente,
mas também ¢é estratégico, pois a diversidade de
pensamentos e experiéncias pode levar a inovagdo e a
criagdo de solugdes mais abrangentes e eficazes. Visdo
de longo prazo: Enquanto muitas aceleradoras focam no
crescimento rapido e na saida estratégica das startups,
o Connect parece adotar uma visdo de longo prazo
para o desenvolvimento de negdcios, valorizando a
sustentabilidade e o impacto duradouro sobre o sucesso
imediato. Essa perspectiva de longo prazo ¢ essencial para
startups em estagio inicial, que muitas vezes precisam de
tempo para iterar seus produtos, entender seus mercados
e construir uma base solida antes de escalar. Por fim, o
Connect Ambiente de Inovagao se destaca por criar um
ecossistema onde o sucesso ¢ medido ndo apenas pelo
retorno financeiro, mas também pelo impacto social e
pela contribui¢do para um ecossistema empreendedor
mais resiliente e inclusivo. Através desses diferenciais,
o Connect ndo apenas apoia o crescimento de startups,
mas também fortalece o tecido empreendedor de Marilia
e regido, promovendo a inovagdo e o desenvolvimento
econdmico de maneira sustentével e inclusiva.

Abril de 2024 | www.connectacim.com.br



4. O que é e qual a importincia do Codigo Farani
para as empresas e mentores do Connect Ambiente de
Inovagao?

O Cédigo Farani é um método completo e robusto para
gerenciar negdcios de alto desempenho. E uma solugio
importante para todos aqueles que querem se manter
atualizados na industria de negdcios 4.0 e ficar por dentro
das metodologias do mercado,
inovagdes e aplicagbes da
inteligéncia artificial. Tudo isso
¢ essencial nos dias de hoje, para
qualquer profissional que trabalhe
na drea e os mentores do Connect
Ambiente de Inovagio vio ter
esta oportunidade de aprender
tudo o que ha de mais disruptivo
no mercado. Tenho muito orgulho de dizer que o Cédigo
Farani é super completo nesse sentido, ele atende desde
os profissionais que querem aumentar o desempenho de
suas equipes e empresas, até aqueles que querem descobrir
como alavancar negocios e reduzir custos desnecessarios.
Ensina, entre outras coisas, 0 passo a passo para ter um
pitch de negdcios como um tubardo, a implementacio
de metodologias de gestdo agil e o uso e aplicagio de
ferramentas para gestdo financeira, times e vendas, as
mesmas que as maiores startups
do mercado utilizam.

5. Como vocé enxerga
o investimento em startups
para quem deseja iniciar os
investimentos nestamodalidade,
mas nao sabe como?

Investir em startups pode ser uma jornada empolgante
e potencialmente lucrativa, mas também ¢é repleta
de desafios e incertezas. Para quem estd comegando,
é crucial adotar uma abordagem estratégica e bem-
informada. E fundamental: Ter a educagdo como base:
Antes de tudo, invista em seu conhecimento sobre o
ecossistema de startups. Compreender os fundamentos
das avaliagdes de empresas, os estagios de investimento
(seed, série A, B, C, etc.), e as
estratégias de saida possiveis
¢ crucial. Existem cursos,
livros e podcasts dedicados ao
investimento em startups que
podem ser um 6timo ponto
de partida. Definir o seu perfil
de risco: O investimento em
startups é considerado de alto
risco. Por isso, é importante que vocé entenda seu proprio
apetite por risco e defina claramente quanto do seu
portfolio esta disposto a alocar para investimentos de alto
risco. Diversificagdo ¢ chave: Ndo coloque todos os ovos
na mesma cesta. Investir em uma variedade de startups
pode ajudar a mitigar riscos. Considere diversificar ndo
apenas entre diferentes startups, mas também entre
setores e estagios de desenvolvimento. Due diligence:
Faga uma pesquisa aprofundada antes de investir. Isso
inclui analisar o modelo de
negocios da startup, a equipe
dela,

alvo, a proposta de valor e os

por tras o mercado-

potenciais concorrentes. Ter
uma compreensio clara do
plano de negdcios e das finangas

da empresa é essencial.




Entenda a sua posi¢ao como investidor: Saiba quais
sdo seus direitos e obrigagdes como investidor. Isso inclui
entender o tipo de participa¢do que vocé estd adquirindo,
como agdes preferenciais ou comuns, e quaisquer direitos
de voto ou protegdes
que acompanham  seu
Rede de

contatos: O networking é

investimento.
fundamental no mundo
das  startups. Participar
de eventos de startups,
conferéncias e até
mesmo de comunidades
online  pode  oferecer
insights valiosos, além de
oportunidades de investimento que nio sdo amplamente
divulgadas. Mentoria e aprendizado continuo: Considere
a possibilidade de se associar a investidores anjos ou
grupos de investimento que possam oferecer mentorias e
compartilhar suas experiéncias. O aprendizado continuo
através das experiéncias de outros pode ser incrivelmente
valioso. Prepare-se para a paciéncia: O retorno sobre o
investimento em startups pode levar anos. E importante
ter paciéncia e ndo esperar ganhos rdpidos. Esteja
preparado para o longo prazo e para possiveis falhas
Entrar no

pelo  caminho.

mundo do investimento em
startups requer uma mistura | ol Selllies

de curiosidade, diligéncia e

uma tolerancia ao risco bem vantagem Unica
calibrada. Cada investimento série
¢ uma oportunidade de

aprendizado, e cada falha, uma
ligdo. Comecar com uma base
solida de conhecimento e uma
rede de suporte robusta pode
fazer toda a diferenca na sua
trajetdria.

6. Em quais pontos um investidor deve se atentar
ao decidir investir em startups? Como ele pode gerar
melhores resultados?

A maior parte das empresas onde eu investi é de
tecnologia. E fui para esse lado porque enxergo um
mercado com potencial gigantesco. Assim como a
tecnologia ajuda a salvar vidas, ela melhora a experiéncia
do cliente, por exemplo. Entdo, além de produzir solu¢des

CONMECT

“O retorno sobre o investimento em startups
pode levar anos. E importante ter paciéncia e ndo

esperar ganhos rapidos. Esteja preparado para o
longo prazo e para possiveis falhas pelo caminho.
Entrar no mundo do investimento em startups
requer uma mistura de curiosidade, diligéncia
e uma tolerancia ao risco bem calibrada. Cada
investimento é uma oportunidade de aprendizado,
e cada falha, uma licdo.”

“Os projetos e empresas
Ambiente de
estdo posicionados em um ponto de
para
de oportunidades e perspectivas
de crescimento. A combinagdo de um
ecossistema de inovacdao sodlido, acesso
a uma rede diversificada de parceiros e a
presenga de recursos especializados cria
um terreno fértil para o desenvolvimento e

escala de negdcios inovadores.”

uteis, que servem as dores da sociedade, facilitam processos
e otimizam servigos, ela pode também gerar experiéncias
extraordindrias. Entdo, se o investidor identificar que a
startup resolve uma dor real da sociedade, tem mercado
para escalar e um time de
fundadores com brilho nos
olhos e determinagdo, com
certeza sera dificil vé-lo
dizer ndo. E também muito
importante estar preparado:
saber os numeros da
empresa, entender em que
momento ela esta (ja passou
da ideagao? Chegou na
tragdo?). E principalmente:
saber qual o grande diferencial em relagao aos concorrentes.
E muito importante entender a responsabilidade que é estar
lidando com o sonho de alguém. Toda empresa tem pessoas
por tras. Essas pessoas tém historias e desafios. A gente néo
sabe o que ela esta passando. Somos todos seres humanos,
afinal de contas. Por isso, é preciso ser muito racional, mas

ao mesmo tempo humano.
7. O que vocé busca nas startups que investe?

Em mais de 20 anos

Lss BB atuando como empreendedora

LBl e investidora, eu aprendi

demais e de diversas maneiras,

explorar uma

entdo eu tenho um repertorio
muito grande de erros e acertos
e consigo identificar os pontos
fortes e sensiveis nos negocios.
Entdo, mais do que buscar
apenas qualidades, eu faco
uma avaliagdo geral, observo
o modelo de negocio e como
fazé-lo escalar. Eu utilizo uma
metodologia que chamo de
5T"s, que reflete a percep¢do dos fundadores e/ou do
CEO da empresa. Este método ¢é baseado na analise de
cinco aspectos: o time que compde a sua empresa (Team);
como seu produto ou servi¢o vai solucionar um problema
de mercado (Tech); o tamanho do seu mercado (TAM);
o engajamento do seu projeto com o seu respectivo
mercado (Traction); e qual é o seu diferencial competitivo
(Trench). Eu também avalio o setor em que aquela startup
estd inserida. Ndo hd uma receita fechada. O contexto em

Abril de 2024 | www.connectacim.com.br



que a empresa estd, a forma como ela se posiciona no
mercado e como eu posso somar para multiplicar sdo os
pontos mais importantes para mim.

8. Quais as perspectivas e oportunidades vocé
enxerga para o0s projetos/empresas inseridas no
Connect Ambiente de Inova¢ao?

Os projetos e empresas inseridos no Connect
Ambiente de Inovagdo estdo posicionados em um
ponto de vantagem unica para explorar uma série
de oportunidades e perspectivas de crescimento. A
combinagdo de um ecossistema de inovagdo solido,
acesso a uma rede diversificada de parceiros e a presenca
de recursos especializados cria um terreno fértil para
o desenvolvimento e escala de negdcios inovadores.

As perspectivas e oportunidades para projetos e
empresas no Connect Ambiente de Inovagao incluem:
Mentoria e Expertise: Acesso a uma rede valiosa de
mentores e especialistas. Networking e Parcerias:
Oportunidades significativas para estabelecer conexdes
estratégicas. Visibilidade para Investidores: Maior
exposicdo a investidores interessados em novidades.
Desenvolvimento e Inovagdo de Produtos: Ambiente
propicio para inovagio e feedback construtivo. Expansao
de Mercado: Plataforma para explorar novos mercados,
inclusive internacionais. Impacto Social: Suporte para
projetos com foco em sustentabilidade e impacto social.
Resiliéncia Empresarial: Ferramentas e suporte para
navegar mudangas e desafios do mercado. Cultura
de Inovagao: Estimulo constante para inovagido e

crescimento em um ambiente dinAmico.



Missoes empresariais
internacionais fizeram

a diferenca

a busca por conhecimento e principalmente
experiéncias praticas, a criagdo de missoes
empresariais internacionais fizeram a

diferenga para se conseguir chegar onde
chegou o Connect Ambiente de Inovacédo, da Associagdo
Comercial e de Inovagdo de Marilia. Ao conhecer o
funcionamento e bom uso da tecnologia em paises

como: Estonia, Portugal, Suica, Estados Unidos, além

dos Emirados Arabes, entre outros, fizeram com que o

projeto da entidade caminhasse mais rapido. “A primeira
missdo empresarial criada para ir ao exterior foi em 20197,

recordou o superintendente da associagdo comercial

mariliense, José Augusto Gomes, ao lembrar do grupo
criado por empresarios de Marilia e regido. “Foi nessa
missdo que comegamos a desenvolver o intercdmbio
internacional tecnoldgico, networking e de oportunidades
de acordo entre o Mercosul e a Unido Europeia, para a
Estonia, com apoio da Embaixada Brasileira daquele
pais’, recordou o dirigente que fez parte do primeiro
grupo formado.

A escolha pela Estonia foi 6bvia, pois o pais é considerado
um dos melhores ambientes do mundo para startups de
inovagbes com énfase no uso de "blockchain" que é uma das

tecnologias da Revolugio 4.0. A Estdnia ocupa a primeira



posi¢ao no ranking das Nacdes Unidas que avalia 193 paises
como lider em qualidade de servigos publicos com o bom
uso da tecnologia. “O segundo grupo foi montado em 2022
quando realizamos 12 visitas técnicas em 10 dias entre os
paises como a Suiga e Portugal’; apontou José Augusto Gomes
que esteve recentemente nos Estados Unidos, participando de
feira internacional do varejo, em que observou nitidamente
o uso da tecnologia em diversas frentes. Ainda em 2022,
Carlos Francisco Bitencourt Jorge participou de uma série de
encontros empresariais, com futuros parceiros para o Connect
Ambiente de Inovagio, instalado dentro da entidade mariliense.
Sua experiéncia destacada, que alia o desenvolvimento de
pesquisas cientificas com a experiéncia profissional em
Gestao de Conhecimento e Inovagao, chamou a atengéo dos
organizadores do evento Connect Knowledge, realizado na
Expo Dubai, que o convidou para realizar uma apresentagio

sobre o tema, dando inicio aos relacionamentos com o pais. O

objetivo da viagem foi de estar presencialmente com autoridades
em Dubai, nos Emirados Arabes Unidos, com representantes
de universidades, investidores e empresas de grande porte,
para que participem das agdes em desenvolvimento na cidade
de Marilia. “Esta participagdo fez com que outros encontros
surgissem, inclusive, com a possibilidade da presenca deles no
nosso proximo evento empreendedor que vamos realizar em
agosto deste ano em Marilia’, disse o presidente da associagao
comercial que ja estd cuidando da préxima edi¢do do Acim-
Connect.

No periododeumasemana, Carlos Francisco Bitencurt
Jorge esteve em Phoenix, nos Estados Unidos, visitando
alguns ambientes inovadores, onde teve a oportunidade
de apresentar também o conceito "Connect Ambiente de
Inovagdo" da associagdo comercial de Marilia, composto
pela Aceleradora e Incubadora de startups e do Instituto
de Pesquisa, deixando os "phoenicians” maravilhados com

Rememb

Carlos Francisco Bitencourt Jorge visita o StartupAZ, hub de fomento a startups e inovagéo localizado em Phoenix, Arizona (EUA).

Associacao Comercial e de Inovagao de Marilia
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a quantidade de atividades e novidades desenvolvidas em
curto espago de tempo. O motivo principal do contato em
Phoenix foi quanto as futuras parcerias com as empresas
Connect Ambiente de Inovagdo, Unimar — Universidade
de Marilia e Associagio Comercial e de Inovagdo de
Marilia. "Meus agradecimentos a receptividade de Diana
Vowels (CEO StartupAZ) e Miranda Torres (Community
Unit Leader),
contatos", disse o dirigente brasileiro satisfeito com os

Business que proporcionaram bons
encontros realizados.

Apesar das missdes internacionais terem sido
importantes, os eventos nacionais ajudaram a impulsionar
o Connect Ambiente de Inovagdo, da Associagio
Comercial e de Inovagdo de Marilia. Visando conhecer e
atrair interessados, a participagdo em eventos como: Rio

Innovation Week (Rio de Janeiro/R] — 13 a 17/01/2022);

KNOWLEDGE CONMNECT

Feira do Empreendedor (Séo Paulo/SP - 10/10/2022); CASE
- Conferéncia Anual de Startups e Empreendedorismo (Sao
Paulo/SP - 17 e 18/11/2022); Bienal da UNE (Rio de Janeiro/
RJ - 01 a 04/02/2023); Neon (Sdo Luis/MA - 31/05, 01 e
02/06/2023); e 18° encontro nacional de jovens cientistas
(Curitiba/PR - 24 a 27/07/2023). “Na maioria dos casos
estes eventos serviram para mantermos contatos com outras
startups de diversas partes do Pais’, destacou Miquelle
Cardoso, executiva do Connect Ambiente de Inovagdo, da
Associagdo Comercial e de Inovagdo de Marilia. “Para alguns

eventos, fomos convidados a colaborar na organizagio,

realizagdo de “workshops” e mentoria em grupo, gragas a
nossa expertise na realizacio de eventos e agdes de inovagio,
disse a dirigente mariliense ao reconhecer que estes eventos
ajudaram a promover o Connect Ambiente de Inova¢éo no
restante do pais.
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Grupo de Marilia participa de
evento em New York City

de Marilia, Manoel Batista de Oliveira, a quantidade

irigentes que fazem parte da Associagdo

Comercial e de Inovagio de Marilia

participaram da NRF Retails Big Show 2024,

realizada em janeiro em New York City,
Estados Unidos, considerado o maior e mais completo
evento internacional do varejo mundial. “Sempre foi um
desejo da diretoria em participar deste evento”, disse o
presidente Carlos Francisco Bitencourt Jorge, ao convocar
o diretores Marcelo Marcos Mantelli e Manoel Batista de
Oliveira para que fizessem parte da comitiva brasileira,
com o superintendente da entidade, José Augusto Gomes
e o ex-presidente Adriano Luiz Martins. O evento
internacional contou com mais de 40 mil pessoas, de 100
paises diferentes, com mais de mil expositores, com 199
sessOes, 450 palestrantes programados e 6,2 mil marcas
envolvidas no evento que tem reconhecimento mundial.
“Para entender o varejo é preciso participar desta feira’,
falou o dirigente que incentivou a participagdo do grupo
de empreendedores brasileiros no evento.

De acordo com o vice-presidente da diretoria, Marcelo
Marcos Mantelli a feira é de abrir a mente de qualquer um,
afinal, as principais tendéncias do varejo sdo apresentadas
de forma clara e objetiva. “A Inteligéncia Artificial foi o
centro das aten¢des”, admitiu o varejista que ja participou
de outras edi¢des da feira. “Sao varios paises pensando na
tecnologia do varejo e apresentada de forma conclusiva’,
falou ao lembrar das visitas técnicas realizadas pelo grupo
brasileiro, que na opinido dele, sio super importantes. “E
ver a teoria na pratica, ou seja, da para fazer o que eles
estdo falando’, comparou ao se vislumbrar com uma série
de comportamentos que mudardo o varejo no Mundo.
“A tecnologia é parceira do varejo e precisamos conviver
com isso, entendendo ou ndo’, avisou.

Para o tesoureiro da diretoria da associacdo comercial

Associacao Comercial e de Inovagdo de Marilia

de pessoas e a organizacdo impecével chamaram-lhes a
atenc¢ao. “Organizar os pontos de vendas, e principalmente
criar o encantamento no cliente e ter um cuidado
especial com o pos vendas, me chamaram a atencio,
além da tecnologia através da Inteligéncia Artificial’,
avaliou o experiente varejista de Marilia que observou
desde vendedores de avido até vendedores de bilhetes,
participando do evento. “O foco é no consumidor, porém,
é preciso nio ter medo de mudar e inovar’, afirmou ao
rever uma série de conceitos no varejo que aprendeu ao
longo do tempo, mas que mudaram ao participar desta
feira internacional. “E outro mundo. Outra realidade que
serd inevitdvel atingir. Cedo ou tarde”, falou.

Na opinido do superintendente da associagdo
comercial, José Augusto Gomes, a automagdo no varejo
¢ um fato e as operagbes na empresa terdo que ser
revistas. “Comprar, qualquer um compra em qualquer
lugar”, constatou. “Criar um ambiente favoravel com
base nas experiéncias das pessoas é que fara a diferenca’,
acrescentou ao chamar a atencdo para os debates, as
conversagoes dentro do grupo brasileiro e principalmente
pela agenda intensa programada e seguida na risca. "Nao
foi facil, foram atividades de manha, tarde e noite e s6
envolvendo novidades", frisou ao sugerir a participa¢do
de mais empreendedores de Marilia e regido na edigdo
de 2025.

Experiéncias brasileiras também fizeram parte da
programagio da feira internacional do varejo em New
York City. Fernando Nunes, do Mercado Livre, e Marcelo
Pimentel, do GPA, falaram sobre novas oportunidades de
incremento de receita através de “retail media’, um dos
assuntos mais comentados na NRF 2024. De acordo com
Fernando Nunes, 70% das pessoas buscam por produtos
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antes de comprar, e o0 Mercado Livre é o principal canal
para esta pesquisa. Ainda segundo o executivo, sdo 45
compras por segundo na plataforma, que ja oferece
uma gama de formatos de “Ads” para os mais variados
segmentos. No que diz respeito ao GPA, Marcelo Pimentel
falou sobre a personaliza¢do das ofertas e sobre ir além do
6bvio: “E comum oferecer a cerveja para a pessoa que esta
comprando uma carne especial, mas parar para pensar
que essa pessoa também consome café a usar ferramentas
para que ela mude de categoria e efetivamente incremente
o ticket da compra faz muito mais diferen¢a’, pontuou.

O Presidente do Walmart, John Furner, falou, por
exemplo, sobre a retomada no crescimento de vendas nos
EUA, citando incremento de cerca de 3% em 2023 versus
o0 ano anterior. Furner citou Sam Walton, fundador do
Walmart: “Vocé ndo pode simplesmente seguir fazendo
o que funciona agora enquanto tudo a sua volta estd
mudando. Para ter sucesso, fique na frente da mudanga’,
colocando de forma clara que nunca antes o varejo
precisou se reinventar tanto. O universo do jeans por
Michelle Gass, da Levi's Strauss & Co., que falou sobre sua
trajetoria no mercado e sobre a relevancia do e-commerce
na marca, cujas vendas ja superam a marca de 20% e
sao o principal motor de acelera¢io do crescimento da
empresa. A executiva contou que, na Levi's, os lucros
sao vinculados aos principios, e que, mesmo com 170
anos de existéncia, a marca é reconhecida por todas as
geragdes. Michele contou sobre a atuagdo distinta em
cada pais, citando que em economias como India e China
o trabalho é feito como se fosse um langamento, o que
também configura uma grande oportunidade de abertura
de novos mercados. Raj Subramanian, CEO da FedEx,
que falou sobre os desafios e oportunidades em torno da
exceléncia na cadeia de abastecimento, levantando dados
relevantes sobre o e-commerce que, de acordo com os
dados da empresa, deve alcangar outros trilhdes de ddlares
até 2026. Raj explicou que a Fedex entrega 15 milhdes de
pacotes por dia, sendo 75% no segmento residencial, o
que gera forte conhecimento sobre o comportamento
de consumo e ja estd sendo trabalhado pela empresa: "A
ideia é democratizar esta inteligéncia como solugio para
o varejo.” Segundo o executivo, a missdo da companhia
é fazer com que a cadeia de suprimentos seja melhor
para todos. Raj pontuou que 75% dos consumidores da
“Geragdo Z” valoriza mais a sustentabilidade do que a
marca, estando dispostos, por exemplo, a esperar mais
por uma entrega se ela gerar menos emissdo de carbono.
Outro tema bastante abordado foi o dos retornos no
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e-commerce, e Raj contou que 96% dos clientes compram
novamente da marca se tiverem uma boa experiéncia com
devolugdo, uma jornada sem fricgdo. Michelle Evans, da
EuroMonitor, apresentou pesquisa inédita com as cinco
tendéncias do consumo digital que redefinirdo o comércio
em 2024: e-commerce intuitivo, recomece 2.0, devolugdes
diferenciadas, busca por preco e economia do TikTok,
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que vem dominando o “share” da “geragdo Z”. "Somente
os melhores no Mundo falaram", disse Marcelo Marcos
Mantelli. “E de empresas que todos nds conhecemos por
aqui’, acrescentou Manoel Batista de Oliveira. “A maioria
empresas centendrias que se reinventam a cada instante”,
destacou José Augusto Gomes.

A preocupagdo com a Inteligéncia Artificial ficou
evidente para os participantes marilienses. Durante o evento
de inovagdo SXSW, Peter Deng enfatizou que a inteligéncia
artificial pode aumentar a produtividade. Na opinido dele,
que lidera a divisdo do ChatGPT na OpenAl, a IA atuard
como um “mentor incansavel’, ajudando a esclarecer
duvidas e impulsionar o trabalho humano, sem substitui-lo.
“Se pensarmos que cada pessoa pode acelerar seu trabalho
com a IA, as pessoas que dedicarem um tempo para refinar
o uso da IA terdo um impulso com a ferramenta’, afirmou
Deng. “Nao ¢é ocupar o lugar do humano e sim de agilizar
o trabalho operacional’, comentou José Augusto Gomes.
“E inevitavel, portanto, melhor comegarmos a nos adaptar’,
reconhece Manoel Batista de Oliveira. “A mao de obra ficara
mais especifica e todos ganhardo com isso’, acredita Marcelo
Marcos Mantelli.
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Grupo brasileiro que participou da NRF
Retails Big Show 2024, em New York City.
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