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2 Redes Sociais

+/ Calendario

RADIOS:

JOVEM PAN; ITAIPU

E RADIO CLUBE

JORNAL

JORNAL DA MANHA
E JORNAL O DIA

POST + STORY

POST + STORY + BANNER DIGITAL

Clique aqui para baixar os horarios do comércio » Compartilhe!

JORNAL E RADID
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TRANSFORME SUA LOJA NO DESTINO
CERTO PARA A VOLTA AS AULAS

Feversiro é o momento ideal para atralr familios e
estudantes em busca de moteriais escolares e
produtos essencials para o nove ano letive, Crie uma
vitrine atrativa, com uma deccragdo inspirada no
universo escolar, usando cores vibrantes e elementos
temndticos como mochilas, cademes e |dpis. Destocar
o5 produtos mais procurados ajudard a otrair clientes
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TENHA UMA EQUIPE PREPARADA

PARA ORIENTAR SEUS CLIENTES
A volto és oulos é um periodo de compras
planejodas, e um atendimento de gualidade faz toda
a diferenga, Treine sua equipe para ajudar os clientes
a encontrarem os produtos certos, sugerindo itens
complementares e oferecendo um atendimento dgil
e gtencioso, Um cliente bem atendido retoma e
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INVISTA NAS REDES SOCIAIS PARA
ATRAIR MAIS CLIENTES

As redes socials sdo grondes aliadas para divulgar
promectes e novidades da Volta éas Aulas. Publique
dicas de organizagdo, listas de materials escolares e
aproveite Stories e Reels para mostrar seus produtos
em agao. Incentive seus clientes a compartilharern
suas compras e use ferramentas como o Canva para
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FACILITE O PAGAMENTO E AUMENTE

SUAS VENDAS
Disponibilize condigbes especiais para fodlitar o
compra de maoteriais escolares, como parcelamentos,
PiX e os beneficios exclusives do FACIM, que
oferecem descontos em diversos estobelecimentos.
Divulgue essas focilidades tanto no ponto de venda
quants nas redes sociais. Para integrar sua lojo ao

e aumentar as vendas!

OFERTAS E COMBOS QUE AJUDAM
O CLIENTE A ECONOMIZAR

Crie kits de miateriais escolares, mochilas completas e
combos promocionais que facilitem a vida dos
clientes e incentivern compraos maiores. Aposte
tarmbém em descontos progressivos, aumentando o
ticket médio das vendas e garantindo que os clientes
encontrem tudo o que precisam em sua loja

A DIFERENCA
Uma experiéncio de compra diferencioda pode
fidelizar seus clientss  Invista em  brindes
personalizados, como etiquetos para codernos,
adesivos escolares ou blocos de notos. Uma trilha
sonora animada e um ambiente  orgonizado e
acolhedor contribuemn para tomar o expeniéncio

ainda mais agraddvel,

recomenda sua lojal criar posts atrativos. FACIM, entre em contato com a ACIM pelo telefone
000 i (14) 99805-8746.
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MANTENHA O RELACIONAMENTO
PEQUENOS DETALHES FAZEM PARA O ANO TODO

Use esse periodo para criar conexdes duradouras com

seus clientes. Ofereco cupons de desconto pora

compras futuras e incentive-os a sequir sua loja nas

redes sociais para acompanhar novidodes. Assim, vocé

garante gue o movimento continue mesmo apds o
inicio das aulas.
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