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Clique aqui para baixar os horarios do comércio ¢ Compartilhe!

INSTRUCOES E INFORMACOES PARA O COMERCIANTE

¢

FALE COM TODOS OS PUBLICOS
Marco traz trés grandes oportunidades para o
comércio: Carnaval, Dia Intemacional da Mulher, Dia
do Consumidor e Pdscoa. Essas datas movimentam
diversos segmentos, desde moda e beleza até
alimentago e eletrénicos. Criar estratégias de
marketing bem planejadas podem impulsionar suas

vendas e fortalecer sua marca.

TRANSFORME SUA VITRINE EM UM
CONVITE PARA COMPRAR

A vitrine é o primeiro impacto do cliente. Atualize sua
exposicdo de produtos com cores chamativas,
cartazes de promocdo e itens que remetem &s datas
do més. Uma vitrine bem montada pode atrair novos
clientes e aumentar as vendas por impulso.
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APROVEITE O MOMENTO PARA

PROMOCOES TEMATICAS
O Liquida Marflia é a oportunidade ideal para criar
descontos especiais e combos promocionais. No Dia
do Consumidor, incentive compras com descontos
progressivos, cupons de cashback e brindes
exclusivos. Na Pdscoq, ofereca kits temdticos e
opgdes persondlizadas para atrair ainda  mais
publico.
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FORTALECA SUA PRESENCA DIGITAL
As redes sociais s@o essenciais para destacar sua
marca. Utilize Instagram Reels, TikTok e Facebook
para divulgar suas promogdes e criar contetidos
auténticos. Faga postagens dinGmicas com dicas de
compras, demonstragdes de produtos e depoimentos

de clientes satisfeitos.
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OFERECA FORMAS DE

PAGAMENTO QUE FACILITAM
A COMPRA

Clientes valorizam praticidade na hora de pagar.
Disponibilize op¢des como parcelamento sem juros,
PIX com desconto, credidrio proprio e programas de

TREINE SUA EQUIPE PARA
AUMENTAR AS VENDAS
Com o comércio mais movimentado, um

atendimento de qualidade faz toda a diferenca.
Treine seus colaboradores para conhecer bem os
produtos, oferecer sugestdes e proporcionar uma
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MANTENHA O RELACIONAMENTO
APOS A COMPRA

Aproveite essa movimentacdo para fortalecer o
relacionamento com seus clientes. Ofereca cupons de
desconto para compras futuras, incentive o cadastro no
WhatsApp da loja e mantenha um pés-venda ativo.

Dessa forma, seu negécio continuard movimentado

experiéncia positiva aos clientes. Atendimento dgil e
mesmo apds o periodo de promogdes.

personalizado  gera  fidelizagio e  boas
recomendagdes.

fidelidade. Condigdes flexiveis incentivam compras
maiores e fidelizam clientes.
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Z~ASSOCIACAO
A2 COMERCIAL

E DE INOVAGAO DE MARILIA

POLITICA DE QUALIDADE: A Direcao da Associacdo Comercial de Inovacéo de Marilia, apoiada em seu direcionamento estratégico, equipe, parceiros e

voluntarios, esté comprometida em atender aos requisitos das partes interessadas para: “‘Representacao dos associados com agdes para o desenvolvimento

econdmico de Marilia e regido, incentivo ao associativismo e cooperativismo, prestacdo de servico de suporte e comercializacéo de facilidades para as areas

de: andlise crédito, convénios e beneficios na drea da salde, apoio juridico, capacitacdo com a locacdo e cessao de espacos e gestao de beneficios de
interesse coletivo dos associados”.



https://acim.org.br/campanhas/

