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AGORA E SUA VEZ DE

CRIAR MAIS UMA, COM UM
PRESENTE INESQUECIVEL DO
COMERCIO DE MARILIA.
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Clique aqui para baixar os horarios do comeércio » Compartilhe!

INSTRUGOES E INFORMAGCOES PARA O COMERCIANTE
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TORNE SUA LOJA PARTE DESSA
HISTORIA

Agosto é o momento de despertar o emogdo e

homenagear gquem Inspira geragtes. Transforme

sua loja erm um ponto de afeto e conexdo, criando

companhas que valorizem a figura potemo — seja

el trodicional, moderna, empreendedora ou
cuidadora.

ENCANTE COM UMA VITRINE
QUE EMOCIONA

Monte vitrines que remetom a memdrias

afetivas, hobbies de pals, profissdes ou

momentos compartiihades. Fotos antigas,

objetos retrd, frases como "Agui nasce uma

nova lembranga” ou "0 presente certo para

quem sempre esteve presente” fortalecem o
apelo emocional.
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PROMOCOES QUE CONECTAM
ES
Mante kits personalizados para diferentes perfis
de pais: aventureiro, cldssico, geek, esportista ou
chef de fim de semana. Aposte em descontos
progressivos, combos “pai e filhola)", brindes
afetivos e embalagens que contam histérias.
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USE O DIGITAL PARA INSPIRAR
HOMENAGENS

Mostre opgbes de presentes e experiéncias para
pais com diferentes estilos. Poste depocimentos
de clientes, dicos de "o que dar para um pai que
tem tudo®, sugestoes criativas de comemoragdo
e histérias reals. Aposte em reels, carrosséls e
enguetes que gerem identificagdo e interagdo.
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FACILITE O PRESENTEE A
EXPERIENCIA DO CLIENTE

Ofereqan embalagem para presente, entrega no mesmao
di, lista de sugestdes por faixa de prego e focilidade de
pagomento. Crie solugdes que ajudem o consumidar a
encontrar o presente ideal de forma prético e rapida —
mesmo de Ultima hora.
E lembre-se: o FACIM pode ser o diferencial para tomar
tudo isso ainda mais ocessivel. Divulgue os beneficios e
os condigGes especials para guem utilizo o cortdo!
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CRIE UM ATENDIMENTO QUE

MARCA
Treine sua equipe para acolher e escutar o
cliente que chega buscando alge especial.
Incentive  sugestdes personalizodos e
atendimento  humanizaodo.  Pequenos

gestos criom grandes lembrongos — e
fidelizam.
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APROVEITE PARA FORTALECER O
RELACIONAMENTO

Copture contotos e envie mensogens pds-venda
com agradecimento ou contelidos especiais sobre o
Dia dos Pois. Crie companhas pora a semana
seguinte com o mote ‘Ainda dd termpo de
homenagear”, com foco em quem ndo conseguiu
presentear na data
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