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FEVEREIRO CHEGOU. E HORA DE

MOVIMENTAR O _COMERCIO
COM A VOLTA AS AULAS.

0O inicio do ano letive movimenta familias,
estudantes & educadores em busca de
produtos, servicos e solugles para uma
rotina mais erganizada, produtiva e eficiente.
Este € o momento ideal para atrair o
consumider & mestrar a forga do comércio
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CRIE UMA LOJA COM CLIMA
DE VOLTA AS AULAS.
A wvolta 45 aulos pede um ombiente
organizado, acolhedor e funcional. Capriche
na vitrine com materiais escolares, itens de
papelaria,  tecnologio, moda,  colgados,
acessorios e tudo o que faz parte da rotina de
quem estuda e trabalha. Mostre que sua loja é
o ponto certo para comegar o ano com
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OFERTAS QUE FACILITAM A

ROTINA DAS FAMILIAS,
Prepare promogdes especiais para o periodo mais
importante do inicio do ano, Oferega descontos, kits
escolares, combos promocionais e condigdes
facilitades de pagamento. Destaque os beneficios
do FACIM com vantagens reais, parcelomentos e
economia para quem precisa organizar a roting
sem pesar no bolso,

JORNAL E RADIO

FIGL,

DIGITAL QUE CONECTA COM QUEM
ESTA VOLTANDO A ROTINA.

Use as redes sociais para mestrar que sua loja estd prenta
para a volta é@s aulas. Aposte em conteddos que gjudem o
consumidor a se planejar e escolher melher: Videos com
dicas de organizagdo e roting; Listas de produtos essenciais
para o inicio dos aulas; Carrosséis com sugestdes para
estudantes, pais e professores; Bastidores da preparagfe da
loja para o nove ane letive; Use sempre a hashtag oficial da
campanha ¢ mostre como o coméreio de Marilia facilita a
vida de quem estuda e trabalha.
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local. praticidade e boas escolhas.
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VANTAGENS QUE CONQUISTAM RELACIONAMENTO QUE O COMERCIO DE MARILIA
NO CAIXA E NO POS-VENDA. ACOMPANHA O CLIENTE O COMEGCA O ANO EM
Ofereqa uma experiéncia de compra prdtica e ANO TODO. MOVIMENTO

eficiente. Trabolhe com parcelamentos, brindes

promocionais e atendimento dgil. Destaque o

FACIM com mensagens come: "Aqui a volta as aulas

tem mais economia” ou “Com FACIM, seu ano
comega melhor”.

A volta ds oulas é o inicio de um novo ciclo. Aproveite
para fidelizar o cliente com um atendimento préxime,
mensagens de ogradecimento e condigbes especiais
para os praximos meses. Mostre que sua loja €
parceira da rotina durante todo o ana.

Vitrines organizadas, ofertas inteligentes e
atendimento de qualidade fazem da volta &s
aulas um grande momento para o comércio
local. Em Marlia, o ano comega com
oportunidades e boas escolhas para todos.

COMPRE COM FACIM E TENHA MAIS

FACILIDADE NA VOLTA AS AULAS.
Com o caortfio FACIM, seus clientes encontram mais
praticidade, economia e condigbes especials para
organizar a rotina do ano. Um beneficio que gera mais
conveniéncic pana quemn compra & mais resultados para

quem vende,
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FOLITICA DE QUALIDADE: A Cirecao da Associacdo Comercial de Inovacao de Marlia, apoiada em seu direcionamento estratégico, equipe, panceinos e

valuntanos, estd comprometica enr

econdmico de Marilia e regiio, incentivo a0 associativismo & cooperativismo, prestacao de senico de sup
de andliss crédito, convénios e beneficios na drea da sadde aooio juridico, capacitacao o

nteresse colativo dos associados”

vatender aos requisitos das partes interessadas para “Reprasentaco dos associados com egdes para o deservohvimento
te e cormercializacio de faclidades para as reas
na locacio e cessdo de espacos @ gestio de beneficos de

MAR'LIA/SP



https://acim.org.br/campanhas/
https://drive.google.com/drive/folders/1A57DqXka4OpSC4fdgYACNCVcr3T_V-JC

