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INSTRUCOES E INFORMACOES PARA O COMERCIANTE

g o & DATAS DE OPORTUNIDADES
5 = % B COMERCIAIS
JULHO CHEGOU. E HORA DE IMPULSIONAR SUAS VITRINES E LOJAS QUE CONVIDAM OFERTAS QUE GERAM DECISAD
VENDAS COM AS FERIAS PARA A COMPRA Crie promogdes estratégicas, descontos reais, 5
As férias escolares e o cliima de descansa Invista em vitrines criativas e atrativas, que combos e kits que incentivern a compra. Omesgurhu w o
representam uma opertunidade estratégica para despertam interesse e curiosidoce. A Lembre-se do FACIM, que oferece mais
atrair clientes e aumentar o movimento no ambientacGe certa cjuda o consumider a praticidade e vantagens para quem quer e Dia do Comerciante
comércio local. O comércio de Marillia estd se sentir bem, cumentar o tempo de visita comprar com seguranga e conforto,
preparado para oferecer produtos, experiéncias e e escolher produtos que transformem as @ Dia do Amigo
servigos que fazem a diferenga para quem quer férias em momentos especiais. @ Dia dos Avé
aproveitar esse periodo com qualidade. 10 Jos AVOS

Julho faverece campanhas mais leves

n o :1‘ ﬁ e convidativas, com foco em férias,
-~ s corvivéncia, presentes afetivos e
2 w m agdes que audem a movimentar o
DIVULGUE DIGITALMENTE APROVEITE ACAMPANHA © COMERCIO DE MARILIA FAZ AS comérclo no melo do ano.
Use suas redes sociais para reforgar DE VIAGENS N:IIM FERIAS ACONTECEREM
sua presenca durante as férias: A F.c!dc compra, os clientes podem Com variedade, gualidade e atendimento Aproveite os sabados de hordrio
Videos com sugestbes de produtos e plurtlmpcr c!a Iccrnpunhul € concorrer a de exceléncia, o comércio de Marlia se estendide para reforgar a campanha,
experiéncios para férias; Bastidores da lojo e viagens incriveis pelo Brosil. Aproveite esse consolida como destino ideal para quem destacar promocdes de férias,
preparativos de wverdo; Posts com  kits, diferencial para aumentar o fluxo, incentivar quer aproveitor ag férios e encontrar o sugestdes de presentes e atrair mais
promocdes e condigbes especiais; Use sempre o novas compras e criar engajamento. melhor em produtes e servigos. consumidores para o ponto de venda.
hashtag oficial e marque a ACIM, fortalecendo a Quanto mais os clientes participarem, mais
comunicagdo com os consumidores. sua loja se destaca. pN 4
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https://drive.google.com/drive/folders/1b19lHj9eMBtcFesFWJ_qY7B8eeSSQAqY
https://acim.org.br/circular-anual/

